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Etude sur le marché de la pierre sèche en France en 2014 : Enquête des praticiens  

1. Votre activité en pierre sèche
-Quels types de « pierre sèche » ? 

Pierre sèche (sans aucun liant)
murs faiblement maçonnés (terre, chaux ou ciment)

mur (âme ciment ou agglo ciment) avec parement en pierre sèche
Autre …………

-Quels ouvrages vous sont commandés ? 
en restauration

en création
	Bâti
	Espace d’accompagnement du bâti
	Paysage et biodiversité
	Protection

	Soubassement
Fondations

Plateforme

Autres :……………..

	Jardin en terrasse
Clôture de parcelle

Rampe, escalier

Cabane (d’outils, de piscine,…)

Soutènement de talus

Calade

Support de piscine

Autres : ……………..
	Terroirs en terrasse
Terroirs d’enclos

Chemins de randonnée

Routes touristiques

Autres : ……………..

	Paravalanches
Pare-éboulis

Bassins de rétention

Seuils de torrent

Berges de rivière

Remparts

Autres : ……………..



-Qui sont vos clients ?  (Plusieurs réponses possibles)
Commune

Intercommunalité
Parc national     
Parc naturel régional     Syndicat mixte     Conseil général    propriétaire privé   Association          autre ……………
-Quelle est la part de la pierre sèche dans votre chiffre d’ affaire ?            + ou -   ….  %   du CA

Dont chantier + ou -   ….  %
formation  + ou -   ….  %   
animation technique  + ou -   ….  %   
Dans votre activité ?
Principale
Importante (+ de 20%)
Accessoire (- de 20%)
-Quelle est l’évolution de cette part d’activité ?

Augmentation
Stagnation
Diminution 
Pas concerné (pourquoi ?) ………………

-Qu’est-ce qui fait que vous avez des difficultés à vendre de la pierre sèche ?

J’ai des difficultés à répondre à un appel d’offre public 

Je ne parviens pas à faire assurer le chantier

Le prix est trop cher pour le client

J’ai des difficultés d’approvisionnement en pierres
Le coût de la pierre est trop élevé
Le chantier est trop important pour moi 
Je ne connais personne avec qui m’associer pour répondre au chantier
Mon client n’a pas confiance dans la pierre sèche
Autres …………………………………………………
- Quel avantage mettez-vous en avant le plus souvent pour vendre un mur en pierre sèche ? (1 (le plus cité) à 4 (le moins cité))
Technique
Environnemental, dont : drainant antiérosif durable biodiversité 
économie du coût global de l’ouvrage
Patrimonial  
Paysager
 Esthétique
- Utilisez-vous la formule de calcul du dimensionnement d’un mur pour convaincre vos clients ? 
Oui

Non
-Proposez-vous plusieurs types de parements ? Lesquels ? …………………………………………………..
- Citez-vous le CQP « ouvrier professionnel en pierre sèche » comme argument de vente ?

- Utilisez-vous d’autres arguments ? Lesquels ? ……………………………………
-Quels autres leviers favoriseraient  votre carnet de commandes ?
………………………………………………………………………………………………………………………………………………
-Voyez-vous des possibilités de nouveaux clients ou de nouvelles utilisations ? Lesquels ?

..................................................................................................................................................

2. L’approvisionnement en pierres

-Travaillez-vous avec :le schiste le calcaire
  le granit  autres pierres : lesquelles ……………

-Quel est votre lieu d’approvisionnement ? 
carrière locale     extraction sur le site
  
achat de pierre de démolition    réemploi de pierre  marchand de matériaux
autre ……………
Si  carrières, lesquelles ? :……………………………………………………………………………………………………

3. Votre identité

Votre nom :

Votre adresse : 

Votre tél. fixe et portable :




E mail : 

Votre statut : (plusieurs réponses possibles)

chef d’entreprise  salarié

Bâtiment   Travaux publics    jardinier-paysagiste
 agriculteur   forestier 
Chef d’équipe d’insertion
Agent de collectivité

Autre (précisez) ………………………

Votre âge ?

18-25 ans
26-35 ans 
36-45 ans 
46-55 ans 
56-65 ans 
 +de 65 ans

4. Les caractéristiques de votre entreprise

-Nom et adresse de l’entreprise :

-Quelle est l’activité générale de l’entreprise ? (plusieurs réponses possibles)

Réhabilitation du bâti ancien
  Construction neuve
  Restauration du petit patrimoine rural
Entretien de l’espace (débroussaillage)   Entretien des chemins 
Taille de pierre

Couverture en lauzes
Sols en pierre: dalles
pavés  calade

Travaux paysagers
 Travaux agricoles
Travaux forestiers
Autres ………………….
-L’activité a-t-elle une dimension 
Communale
Intercommunale
Départementale
Régionale

Autre ? ……………………………………………….
-Depuis quand votre entreprise est-elle installée ? ……………………………………………………………

-Avez-vous des salariés ? 
oui
Non 

Si oui, combien ?.............................
-Si non, embauchez-vous de temps en temps ?
 
Oui

Non

-Si oui, par quel moyen ? …………………………………………………………………………………………………………..

-Avez-vous des perspectives d’embauche ?
Oui

Non

Si oui, combien et pour quelles tâches ? ………………………………………………………………………………………………

-Faîtes-vous appel à des confrères ?    sous-traitance co-traitance groupement momentané d’entreprise (GME)  
jamais
-Votre entreprise a-t-elle des qualifications ou des labels ? Si oui, lesquels ? ……………………………………

-Vous-même avez-vous des qualifications ? Si oui, lesquelles ? ……………………………………………………………

-Vos ouvriers ont-ils des qualifications ? Si oui, lesquelles ?....................................................................
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